Der »Herr der 1000 Roéhren«: Im Hochregallager halt
Lutz Huttemann mit seinem Unternehmen Hicobi

eine Vielzahl verschiedenster Schlauchsysteme und
Armaturen fur Kunden in Europa vor.
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Bei Hucobi haben Schlauch
und Schellen ein System

Mit Eigenprodukten sogar in Osteuropa erfolgreich

Von Michael Diekmann

Bielefeld (WB). Der alt-
eingesessene  Handwerksbe-
trieb, der Metallbauer, der welt-
weit exportiert, das exklusive
Fachgeschéft in der City: Der
Mittelstand ist Ruckgrat der
Wirtschaft und Garant fur die
Zukunft. Das WESTFALEN-BLATT
stellt in einer Serie erfolgreiche
Mittelsténdler vor. Heute: Hiico-
bi GmbH.

Im Hochregallager in Oldentrup
herrscht Hochbetrieb. Kurz nach
Mittag sind die Lageristen damit
beschiftigt, die von Kunden be-
stellte Ware zu
Sendungen  zu-
sammen zu stellen

Landwirtschaft, kommunaler Ver-
sorgung und Gartenbau. Bis zu
300 Millimeter dicke Schliuche,
auf Rollen gewickelt und in Folie
verpackt, warten auf ihre Verwen-
dung. Zu Schlduchen und Schel-
len kommen bei Hiicobi Schlauch-
Armaturen, Messing-Armaturen,
PVC-Armaturen, Reinigungstech-
nik und Werkstattbedarf ebenso
wie der Bereich Landtechnik.
Hiicobi, das steht fiir die alte
Firmenbezeichnung »Hiittemann
& Co. Bielefeld, ist seit zweiein-
halb Jahren im funktionellen und
obendrein schicken Neubau im
Gewerbegebiet an der A2 in Ol-
dentrup ansidssig. Die Entschei-
dung, so Hittemann, war gold-
richtig, den Betrieb in Sennestadt
aufzugeben und sich in Oldentrup

néler viel Freizeit in der elterli-
chen Firma verbracht, wuchs in
das Geschift hinein und empfand
die Fortsetzung der Familientra-
dition gewissermafBen als Selbst-
verstandlichkeit. Die Firma selbst,
die Philosophie und das hohe Ma@
an Dienstleistungsbereitschaft
sind das eigenliche Markenzei-
chen hinter dem Kiirzel Hiicobi.
Viele Kartons im Lager tragen den
blauen Aufdruck »cobi«. Die Arti-
kel von der Gussarmatur bis zum
Absperrhahn, vom Schlauch bis
zum Edelstahlventil sind so ge-
nannte Eigenprodukte. Mehrere
tausend verschiedene Artikel gibt
es. Starke des Betriebes mit 33
Mitarbeitern ist die hohe Lieferfi-
higkeit. Sechs AuBendienstmitar-
beiter sind bundesweit vor Ort
tatig, um Prob-
leme direkt mit
dem Kunden zu

und per Stapler thematisieren
zu verladen. Der und mittels
GroBteil der Ware Material aus
verschwindet auf Bielefeld zu 16-
diese Weise hinter sen.
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rung ist ein Baustein im Erfolgsre-
zept der Hiicobi, unterstreicht
Lutz Huttemann und verweist auf
das ausgezeichnet funktionieren-
de System von Speditionen,
Frachtdiensten und  eigenem
Transport-Lkw fiir die regionale
Versorgung der vielschichtigen
Kundschaft.

Auf dem  sprichwortlichen
Schlauch steht Lutz Hittemann
(46) nie. Dafiir sind die Hochrega-
le im 5500 Quadratmeter grofen
Lager bis unter das Dach mit den
verschiedensten Artikeln gefillt,
darunter auch Schlduche fiir die
unterschiedlichsten Verwendun-
gen in Industrie, Handwerk und

getreu den aktuellen Marktanfor-
derungen neu aufzustellen und
sich fir kinftige Erweiterungen
vorzubereiten. Gegriindet worden
war der Familienbetrieb bereits
1919 von Hiittemanns GroBvater
Albert Hiittemann. Der betrieb
Handel und Lager und belieferte
sogar den Schiffbau, den es da-
mals noch an der Weser gab. Die
zweite Generation, Joachim Hiit-
temann, ist auch mit 77 Jahren
noch regelméfBig im Betrieb.
»Die Firmenphilosophie ist so
modern wie die Fassade des ge-
genwartigen Firmensitzes«, versi-
chert Hiuttemann. Der Diplom-
Kaufmann hatte bereits als Pen-

auch im Hinblick auf kiinftige
Absatzgebiete. Die EU-Erweite-
rung macht es leichter. Der Auf-
bau eines eigenen Kundenkreises
im Ostblock lauft gut, zehn Pro-
zent des Umsatzvolumens werden
bereits 6stlich von Deutschland
gemacht, vornehmlich in Tsche-
chien und im Baltikum. »Weil wir
Partner der Industrie sind, gehen
wir mit Unternehmen als Liefe-
rant natiirlich auch an jede andere
Produktionsstitte im benachbar-
ten Ausland«, berichtet Hiitte-

mann.
Die Zukunft in Europa hat doch
fir ~Handelsunternehmen wie

Hiicobi gerade erst begonnen.



